
------ ご記入頂く情報について -----
お申し込みの際にご記入頂くお客様の個人情報は、当イベントの受付業務にあたり名簿作成を行いお客様への対応をする上で必要なものです。申し込み頂いた個人情報につきましては、セミナー講師、協賛各社および
業務委託先へ提供する場合があります。また、お預かりした情報は、今後開催される各種イベント、セミナーのご案内や当社および協賛各社からの製品情報のご案内に、利用させて頂くことがあります。ご案内が不要なお
客様は、当社にご連絡を頂ければ電子メール、ＤＭなどの送信発送を中止致します。

■ セミナー概要
開催日：①3/13（金）13：30-16：30

②3/23（月）13：30-16：30
③4/13（月）18：00-21：00

※①②③とも内容は同じです。ご都合のよい日程をお選びください。
会 場：税理士法人アクシス 徳島本社

〒770-0051 徳島市北島田町1丁目3番地3
受講料：無 料
主 催：税理士法人アクシス（笠井）Tel:088-631-8119

小売・飲食・美容・サービス・卸売業者向け

イオンやニトリ、サイゼリアやマクドナルドといった大手企業も、多くの中小企業と同じように最初は最初は１店舗からスタートしました。
そして、「ただ頑張った」から大きくなったのではありません。
これらの会社は、先進的なアメリカ成長企業に共通する経営原則を学び、アメリカの成長企業を研究し続け自社にその要素を
取り入れていくことで成長を遂げてきたのです。
本セミナーは、成長企業が学んだ、経営原則や具体的手順について、豊富な実例紹介を交えて解説する講座です。

■ 講師プロフィール ： 株式会社未来創造学 代表取締役／コンサルタント 藤江 賢治
㈱Rex’s（チーフコンサルタント井崎貴富先生）で10年間の実務経験を積み2012年独立。

日本の商売の成功事例は全てアメリカにあるという信念の下、豊富なアメリカ生活の経験を活かし、
過去１００回以上のアメリカ業態視察ツアーを行ない、数々の企業を再生・成長に導く。

徹底した現場視察、店舗比較（ストア・コンパリゾン）と、冷静な分析力、厳しい指導には定評がある。
特に企業再生を得意とする。昨年１年間だけでも、中部地区、関東地区、九州地区において売上倍増の
企業を次々に生み出す。

“ 現状を打破し成長に向かう方法がわかる “
売上3億円突破ＤＶＤプレセミナー
“ 現状を打破し成長に向かう方法がわかる “
売上3億円突破ＤＶＤプレセミナー
今、こんな悩みを持っていませんか？

□ 成長したいが方法が分からない
□ 自分の会社が大きく成長するなんて不可能
□ 現状維持が精一杯

本セミナーで、課題解決に向けた手法が学べます！本セミナーで、課題解決に向けた手法が学べます！

( ) －FAX
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番号

ＦＡＸ：０８８－６３２－６５４３又はメール（seminar@m-staff.com）よりお申込ください
御社名
店名

受講者
御名前

参加
希望日時

①3/13（金）13：30-16：30 、 ②3/23（月）13：30-16：30 、 ③4/13（月）18：00-21：00

※2014年11月に名古屋で行われたセミナーを収録したＤＶＤを放映いたします

※①②③とも内容は同じです。ご都合のよい日程をお選びください

無料
セミナー


